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AMPES 28 ANOS FUSIONANDO

CONSEJO DIRECTIVO DE LA AMPES

Los momentos coyunturales que se han presentado en el sector energeéetico
requieren de un cambio radical en las formas de trabajo, reconocer dicha

EN Y TRANSFORMA

2020: Ha

representado,

/' Petrolec&enes
) Cortesia Petrog
D Luis E. Gar

no solo para el
sector energético sino

para todos los sectores en
general, la oportunidad
de echar mano de sus
mentes mas brillantes

y experimentadas, de

toda la creatividad e

ideas innovadoras, de las
herramientas tecnologicas
de dltima generacion y del

compromiso de todos sus
integrantes, fusionando

esfuerzos que den paso a

salir avante del entorno
disruptivo que este ano ha

representado.

necesidad es el primer paso para emprender el camino hacia la idonea adaptacion

ante los retos presentes y futuros que nuestra industria nos marca.

esde su origen, AMPES surge en res-
puesta a los retos que propicio el pro-
grama de modernizacion de estaciones
de servicio y el cambio en el concepto

de la franquicia PEMEX en el sector.
Desde entonces y a lo largo de veintiocho anos de his-
toria, AMPES ha enfrentado diferentes oportunidades
para reinventarse, buscando siempre el adaptarse a las
necesidades tanto del sector de la proveeduria como el
del gasolinero.

El ano 2020 ha representado, no solo para el sector
energetico sino para todos los sectores en general, la
oportunidad de echar mano de sus mentes mas brillan-
tes y experimentadas, de toda la creatividad e ideas in-
novadoras, de las herramientas tecnologicas de ultima
generacion y del compromiso de todos sus integrantes,
fusionando esfuerzos que den paso a salir avante del
entorno disruptivo que este ano ha representado.

Retomar la actividad ha exigido una reorientacion
en las formas, un accionar comprometido y responsa-
ble, utilizando servicios especializados y nuevas tecno-

logias, bajo los criterios de urgente, prioritario y con la
condicion de impostergable, misma que impulsé una
evolucion en todos los sectores que no estabamos pre-
parados para afrontar una crisis sanitaria y las conse-
cuencias economicas que de ella se han derivado.

El reto es continuar renovandose, impulsando es-
trategias que converjan en modelos de negocio renta-
bles y redituables, con una logica intergeneracional,
estrategias derivadas de los cambios y la reorientacion
del sector energetico, basadas en las condiciones que
el mercado exige, teniendo siempre en mente las ne-
cesidades de nuestro consumidor final.

En concordancia con este contexto, AMPES se
transforma y eleva al siguiente nivel sus objetivos,
integrandolos a un entorno digital que le ha permi-
tido ofrecer una alternativa viable y confiable al sec-
tor energeético y en particular al sector gasolinero, asi
como Incrementar su alcance al valerse de las herra-
mientas en linea que le permiten llegar a una mayor
audiencia venciendo las barreras de la distancia, el
tiempo, idioma y localidad.
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Con el objetivo de contribuir a la profesionalizacion
del sector gasolinero y de la mano de nuestros mas ex-
perimentados y especializados Socios, se implemento un
programa de cursos / seminarios en linea (webinars) en-
caminados a compartir con los asistentes el conocimiento
técnico, administrativo, normativo y de innovacion tec-
nologica que los actores, nacionales e internacionales,
mas relevantes del sector, tienen de primera mano.

Iniciando en abril con esta dinamica de capacita-
cion, hemos alcanzado un crecimiento en términos de
audiencia del trescientos por ciento, con una plantilla
de mas de cincuenta sesiones de temas especializa-
dos impartidos por lideres, tanto del ambito nacional
como internacional, con experiencia comprobada en
el sector; autoridades de los organismos reqguladores
y proveedores de las marcas mas reconocidas para el
empresario gasolinero y dirigidos a una audiencia que
ha alcanzado la participacion de asistentes nacionales y
de paises como Argentina, Brasil, Colombia, Costa Rica,
el Salvador, Estados Unidos de America, Guatemala,
Peru, Reino Unido entre otros.

Por otro lado, el esfuerzo que, desde hace mas de
una década, se venia realizando a través de los En-
cuentros Tecnicos y de Negocios para el sector gaso-
linero, llevando el evento a diferentes ciudades de la
Republica Mexicana, dio paso a Expogas Virtual, cons-
tituyéndose como el primer expo virtual para el sector
gasolinero, desarrollada en un ambiente 3D y con la
modalidad de Conferencias Magistrales, charlas infor-
mativas y un piso de exhibicion con stands virtuales de
proveedores confiables.

Con dos ediciones realizadas a la fecha, la numeralia
de Expogas Virtual ha superado las expectativas de mu-
chos, con 32 conferencias magistrales y charlas infor-
mativas transmitidas en vivo, 65 stands virtuales, mas
de 13 mil visitas y casi 5 mil asistentes a las sesiones de
capacitacion, lo anterior tan solo en catorce dias repar-
tidos en dos ediciones de una semana. Expogas Virtual
también ha permitido una renovada dinamica de acer-
camiento entre las autoridades y los regulados a traves
de una interaccion en linea directa con los titulares.

A la par, el vertiginoso crecimiento en redes socia-
les en menos de un ano, ha sido exponencial y con-
gruente con los resultados, tanto de los webinar como
de la primer expo virtual, potenciando la imagen de la
Asociacion asi como la de sus agremiados, no solo en
plataformas digitales si no también ampliando los ca-
nales de comunicacion, incrementando el alcance de
nuestros medios informativos y perfilando el publico al

que llegamos de forma local y alrededor del hemisferio,
reafirmando la confianza del consumidor que nos sigue
y posicionandonos como una organizacion comprome-
tida en brindar una amplia gama de servicios y herra-
mientas con los mas altos estandares de calidad.

El panorama al que la contingencia nos enfrento
después del primer trimestre de este ano nos obligo a
mirar en distinta direccion, explotando nuestras posibi-
lidades, generando sinergias, aprovechando las herra-
mientas tecnoldgicas a nuestro alcance y revalorando
las capacidades del capital humano. Nuestro compro-
miso es sequir trabajando para impulsar acciones con-
cretas que permitan sentar las bases para consolidar un
futuro sostenible y sustentable.

La Asociacion Mexicana de Proveedores de Esta-
ciones de Servicio A.C., congrega al mayor numero de
empresas especializadas asociadas que bridan solucio-
nes integrales para estaciones de servicio, lideres en el
ramo de: desarrollo de software y sistemas administra-
tivos, consultoria, laboratorios, construccion, imagen,
senalizacion, techumbres, fabricacion de equipos y tan-
ques, distribuidores de equipos e instaladores, mante-
nimiento y analisis quimicos de productos petroliferos.

AMPES, 28 anos contribuyendo a la profesionaliza-
cion y modernizacion del sector gasolinero. W
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